
65%

Ви знали, що український ринок на 65% заповнений саме локальними франшизами?

Наведемо декілька факторів, які на нашу думку впливають на це: 

глибинне розуміння специфіки українського бізнесу та 
свого споживача;

вміння українського бізнесу швидко пристосовуватись 
до впливу зовнішніх факторів;

запит потенційних франчайзі на досягнення швидкого 
результату і розвитку за рахунок прибутку.

Більшість франчайзерів заробляють на франчайзі 
продавши їм обладнання, або отримавши початковий 
внесок. При цьому, вони насправді рідко вмотивовані 
забезпечити франчайзі можливістю для отримання 
постійного доходу в довгостроковій перспективі.


Ми як франчайзер заробляємо не на продажу 
обладнання або вступному внеску. Наш дохід на 
100% залежить від вашого доходу. Тому, ми 
пропонуємо тільки ефективні рішення перевірені на 
практиці роботи власних фітнес-залів і беремо на 
себе буквально всю операційну діяльність.

Статистика виживання франчайзингових та самостійних бізнесів 

1 рік 5 років 10 років
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Унікальність пропозиції полягає у тому, що ви стаєте партнером бізнесу, який 
завдяки своїй моделі вистояв у різні кризові періоди від моменту заснування 
в 2004 році.

Ми вивчили всі аспекти цього 
бізнесу за 20 років роботи, перш 
ніж почати масштабуватися за 
франшизою.



Справжній інвестор цікавиться прибутковістю та періодом 
окупності, а вже потім обсягом інвестицій. Тож, нехай вас не 
лякає обсяг інвестування.



З франшизою Атлетіко Ви вийдете в прибуток скоріше за 
конкурентів на ринку і повернете інвестиції у вказаний строк.

В той час, як багато інших соло-бізнесів вже перестануть 
існувати.

Розпочати свій 
підприємницький шлях з 
формату франшизи буде 
найкращим рішенням, тому що 
75% бізнесів у фітнес-індустрії 
це саме мережеві компанії.

75%

В пакет підтримки партнерів входить

Франчайзинговий пакет.

Фінансова модель.

Договір по франчайзингу.

Торгова марка.

Мережевий маркетинг.

Брендбук.

Власне програмне забезпечення.

Підбір приміщення та ремонтні роботи.

Допомога у виборі, купівлі та встановленні 
обладнання.

Навчання персоналу.

Виїзд/Затвердження локації.

Логістика.

Спеціальні умови від постачальників.

Методики/Ліцензії.

Технологічні карти.

Пускова команда.

Технічне відкриття.

Запуск під ключ.

Ми надаємо можливість обрати власний 
масштаб бізнесу

L  250-400 m

Вступний внесок —

Розмір інвестицій —

Щомісячний роялті —

10% від розміру інвестицій

від $60 000

від $25 000

XL 500-1500 m

Вступний внесок —

Розмір інвестицій —

Щомісячний роялті —

10% від розміру інвестицій

від $80 000

від $35 000

1 Сконтактуйте з нами, щоб погодити умови співпраці.

2 Сплатіть паушальний внесок.

3 Підготуйте разом з нами своє приміщення та персонал. 

4 Приймайте участь в маркетингових компаніях. 

5 Розвивайтесь і заробляйте разом з надійним 
партнером – мережею фітнес-залів Атлетіко.

Давайте разом зробимо 5 кроків, 

які забезпечать стабільний і успішний розвиток вашого бізнесу

Індивідуальний розрахунок 
фінансового плану під Ваші 
умови старту; 

Успішна, перевірена часом 
концепція із відпрацьованими 
бізнес-процесами; 

Операційне керування;

Консультування на всіх 
етапах співпраці; 

Можливість працювати 
по всій Україні.

Контроль якості 
обслуговування клієнтів 
з центрального офісу; 

ПЕРЕВАГИ НАШОЇ ФРАНШИЗИ

Шукайте нас в телеграм: @atletikofitness_bot

eviews.atletiko@gmail.com

mailto:EVIEWS.ATLETIKO@GMAIL.COM

